
rmDATA – ein verlässlicher Partner. Wir, die rmDATA Unternehmensgruppe, sind 
ein konstant wachsender Anbieter von Software-Lösungen in den Bereichen 
Vermessung, Geoinformation, Datenmanagement und Reality Capturing im 
DACH-Raum. Derzeit sorgt ein engagiertes Team von mehr als 110 
Mitarbeiter*innen an den Standorten in Österreich, Deutschland und der Schweiz  
für erfolgreiche Kunden. Wir wollen mit hochmotivierten Mitarbeiter*innen 
weiterwachsen – dazu brauchen wir Verstärkung! 

 
 

Für die Betreuung unserer Kunden und zur Neukundengewinnung im Bauwesen suchen wir eine(n) 
Mitarbeiter:in für Vollzeit  

Kundenbetreuer:in für Vertrieb von 
Software im Baubereich (m/w/d) 

 

Ihre Aufgaben 

Kundenakquise 
 Neukundengewinnung für Software-

lösungen von rmDATA im Bauwesen 
 Identifikation potenzieller Kunden 
 Erstellung von Angeboten  
 Bearbeitung von Kundenanfragen  

 
Pflege von Kundenbeziehungen 
 Betreuung von Bestandskunden 
 Regelmäßige Follow-Ups und Feedback-

Gespräche 
 
Produktpräsentationen 
 Organisation und Abwicklung von 

Beratungsgesprächen bei Kunden vor Ort 
bzw. auf fachspezifischen Messen und 
Events 

 Organisation und Abwicklung von 
Schulungen zu rmDATA Produkten 

 
Zusammenarbeit im Team  
 Laufender, enger Kontakt mit 

Produktmanagern und Team, um den 
Kunden das bestmögliche Service zu bieten 
 

 
 

Ihr Profil 
 
Know-how 
 Abgeschlossene technische Ausbildung im 

Baubereich 
 Branchenkenntnisse in der Baubranche 

und/oder IT 
 Know-how in der Bauplanung bzw.  der 

Projektabwicklung im Hochbau  
 Kenntnisse in der Anwendung von 

CAD/BIM-Software 
 

Reisebereitschaft 
 Regelmäßige Dienstreisen zu Neu- und 

Bestandskunden 
 

Arbeitsweise 
 Verhandlungsgeschick  
 Motiviert und zuverlässig 
 Freude an selbstverantwortlichem, 

lösungsorientiertem Arbeiten 
 Lernbereitschaft zur Fort- und 

Weiterentwicklung 
 

Kommunikation 
 Verhandlungssichere Kommunikation  
 technische Informationen präsentieren 

und verständlich vermitteln 
 

Organisationstalent 
 Selbstständige und eigenverantwortliche 

Organisation des eigenen täglichen 
Ablaufes 

 

 
 
 



 
Unser Angebot:  
 

 Bringe dein Know-how aus dem Baubereich in unser innovatives Unternehmen ein. 
 Treibe mit uns die Digitalisierung am Bau voran. 
 Wir bieten ein unbefristetes Dienstverhältnis. 
 Ein angenehmes Betriebsklima in einem agilen Umfeld. 
 Ein Dienstwagen mit der Möglichkeit zur Privatnutzung wird zur Verfügung gestellt. 
 Modernes IT-Equipment für das Büro, Homeoffice und Unterwegs 
 Flexibles Arbeiten im Homeoffice und an rmDATA Standorten 
 Leistung wird durch eine persönliche Vertriebserfolgsprämie honoriert 
 Deine Work-Life-Balance unterstützen wir durch flexible Arbeitszeiten. 
 Außerdem erwarten dich viele Vorteile wie Weiterbildungsmöglichkeiten, Coaching, 

Mitarbei- terevents, etc. 
 

Wenn du die Zukunft bei rmDATA mitgestalten willst, schick bitte deine Bewerbungsunterlagen mit der 
Angabe des möglichen Eintrittsdatums und deinen Gehaltsvorstellungen (Einstieg, 1. Jahr ST1,  
EUR 3.100,00 mit der Bereitschaft zur Überzahlung) an Frau Michaela Wurzer wurzer@rmdatagroup.com  
 

rmDATA GmbH 
Industriestraße 6, 7423 Pinkafeld 

Tel: +43 3357/43 333 
E-Mail: office@rmdatagroup.com 

http://www.rmdatagroup.com 


